passos para transformar
seu hegocio em uma

FRANQUIA DE SUCESSO
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Um guia pratico para empresdrios

que desejam crescer com estrutura,

escala e seguranca B

Transformar um negécio em franquia € uma das
estratégias mais inteligentes para crescer com
velocidade, ampliar presenca de marca e gerar

novas fontes de receita.

No entanto, franquear ndo é apenas vender o direito
de uso da marca — é criar um modelo sélido,

replicavel e sustentavel.

Neste eBook, vocé vai conhecer os 5 passos essenciais
para estruturar uma franquia de sucesso, evitando
erros comuns e preparando sua empresa para um

crescimento organizado e duradouro.
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Validagdo e Padronizagéo
do Modelo de Negoécios

Antes de pensar em expansdo, € fundamental garantir que
0 seu negodcio funciona, é lucrativo e pode ser replicado.

O que validar:

» O negodcio gera lucro de forma consistente?

* Existe demanda comprovada pelo produto ou servigo?
* O modelo depende excessivamente do dono?

O que padronizar:
Processos operacionais
Padrées de atendimento ao cliente
Rotinas administrativas e comerciais
Indicadores de desempenho (KPIs)

Objetivo: criar um modelo claro, organizado e previsivel,
que possa ser replicado por terceiros com seguranga.
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| Estruturacgéio Juridica e Financeira

A base juridica e financeira & o que protege tanto o
franqueador quanto o franqueado e garante a
sustentabilidade da rede.

Estrutura juridica essencial:

 COF (Circular de Oferta de Franquia) conforme a Lei de
Franquias

* Contrato de franquia bem definido

* Regras claras sobre uso da marca, territorio e obrigagdes

Estrutura financeira:

e Taxa de franquia

* Royalties

* Taxa de marketing (quando aplicavel)

* Projecdes de investimento, custos e retorno

Objetivo: dar transparéncia, seguranca juridica e
previsibilidade financeira para todos os envolvidos.
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| Sistema de Suporte e Treinamento

Uma franquia s6 cresce de forma sauddvel quando o
franqueado é bem preparado e acompanhado.

Estruturas indispensaveis:

e Manuais operacionais e administrativos
* Treinamento inicial do franqueado

* Capacitacdo continua da equipe

e Canais de suporte e acompanhamento

Objetivo: garantir que cada unidade opere com o mesmo
padréo de qualidade e desempenho da franqueadora.
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| Marca Forte e Marketing Eficaz

Uma franquia atrativa comega com uma marca bem
posicionada e uma comunicagdo profissional.

Elementos essenciais:

* |dentidade visual forte e consistente

* Posicionamento claro de mercado

* Proposta de valor bem definida

e Estratégias de marketing para atragdo de franqueados

Canais comuns de captagdo:

 Site institucional e landing pages

* Redes sociais

* Andncios digitais

* Apresentacdo comercial estruturada

Objetivo: gerar desejo, confianca e credibilidade tanto no
cliente final quanto no investidor.
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| Gestdo e Melhoria Continua da Rede

O sucesso de uma franquia depende da capacidade de
evoluir continuamente.

Boas praticas de gestdo:

e Monitoramento constante de indicadores
* Reunibes periddicas com franqueados

* Pesquisas de satisfacdo e feedback

e Conselho de franqueados

Objetivo: crescer junto com a rede, fortalecendo o
relacionamento, a performance e a longevidade do
negocio.
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Transformar seu negoécio em franquia
exige planejamento, estrutura e visdo
de longo prazo. Ao seguir esses 5
PASSOS, VOCceé cria uma base sdlida para
expandir com segurang¢a, gerar valor
para os frangqueados e construir uma
rede forte e sustentavel.

Se voceé deseja apoio para
estruturar, validar ou expandir
sua franquia, conte com
especialistas para acelerar esse
processo e evitar erros custosos.
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Fale com um especialista:

41 99672-1122
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